Priscila Nascimento da Chaga
Compras Estratégicas | Supply Chain | Digitalização | Indústria 4.0
São Paulo • pri.nasch@gmail.com • LinkedIn: linkedin.com/in/priscilachaga
	PERFIL
Compradora estratégica com foco em competitividade, redução de custos e transformação digital (Indústria 4.0).
• Disponibilidade para Viagens nacionais e Internacionais
COMPETÊNCIAS
Negociação estratégica e gestão de contratos
Análise de custos, should-cost e targets
Gestão de fornecedores globais (Eaton, Allison, ZF)
Roadmap de savings e rebate por volume
Digitalização e automação de processos
Mitigação de riscos | dual/triple sourcing

FERRAMENTAS & TECNOLOGIAS
SAP (MAISS), EBON, Microsiga, Citrix
Excel avançado, Power BI, QlikSense
Python (análises), Big Data, IA Avançada
Gestão de projetos | Star & RFQ

IDIOMAS
• Inglês: fluente | Espanhol: intermediário

FORMAÇÃO ACADÊMICA
• MBA – Gestão Estratégica e Econômica de Negócios | STRONG/FGV (2017)
• Bacharel em Administração – Comércio Exterior | Univ. Metodista (2005)
• Tecnólogo em Gestão Ambiental | Instituto Mauá (2008)
• Tecnólogo TI | FATEC (em curso desde 2023)

CURSOS & CERTIFICAÇÕES
Inteligência Artificial Avançada - INATEL Inst. Nac. de telecomunicações
Liderança Feminina na Indústria 4.0 – Industry4Her - VDI Assoc. Engenheiros Brasil-Alemanha
Mentoria - 4Leaders Human Development
Qualidade nas Relações Interpessoais no Trabalho - Meta Desenvolvimento Empresarial
Negociação – Harvard Method (Aduaneiras)
Avaliação e Qualificação de Fornecedores do Sistema de Gestão Ambiental - Bureau Veritas
Contratação de Serviços (Procedimentos para retenção de impostos)	Aduaneiras
Técnicas de Negociação pela metodologia da Harvard Business School	Aduaneiras
Liderança e Tomada de Decisão 	IMAM FMEA – Fundação Vanzolini
Comprador Moderno – IMAM
Liderança e Tomada de Decisão – IMAM
EXPERIÊNCIAS INTERNACIONAIS & INTERCÂMBIOS
• Workshop do Motor – MAN Trucks India (2018)
• Visitas às plantas MWM e VW Argentina; desenvolvimento de fundições em Córdoba (2019)
• Learning Centres Canadá/NY (2014); Amsterdam (2016); Dublin Business English (2019)
	RESUMO EXECUTIVO
Experiência robusta em compras estratégicas, powertrain e pós-vendas. sólida experiência em negociações complexas, gestão de fornecedores globais conduzindo negociações com forte atuação em redução de custos, governança de reajustes. Liderança de iniciativas de digitalização, automação de fluxos, RPA e uso de analytics para decisões de custo e risco; Implementação de processos inovadores alinhados à Indústria 4.0. Criatividade e Foco em competitividade, mitigação de riscos e geração de valor para o negócio.
RESULTADOS RELEVANTES
• Responsável por administrar um portfólio de grande porte (R$ bilhões) em commodities de transmissão e embreagem.
•Resultado multimilionário de Savings em 2025, com iniciativas de cost avoidance relevantes no H2/2025.
• Reduções de custos em peças de P&A entre 5% e 7% 
• Implantação de Ex-tarifário e Drawback, gerando > R$ 1,0 mi por projeto
• Governança de reajustes: aplicação por índices públicos e periodicidade acordada
• Projeção de demanda P&A (+26,6%) com modelo de desconto atrelado a volume (rebate escalonado)
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL
Volkswagen Caminhões e Ônibus           | Comprador | 
                                                                       2011 – Atual
• Responsável por compras de transmissão, embreagens e componentes de powertrain
• Negociações complexas com fornecedores globais (Eaton, Allison, ZF): rate, pagamento, LTA, periodicidade
• Acompanhamento de tendências e análise Macroeconômica de índices (IPCA, LME, câmbio) em pleitos.
• Sinergia com TRATON; alinhamento de condições e prazos com marcas do grupo
• Automação de fluxo de demandas via SharePoint/Outlook/Copilot; aumento de rastreabilidade e compliance
• Gestão de risco de desabastecimento; planos de estoque de segurança e dual sourcing

COATS Corrente                                      | Compradora |
                                                               6 anos e 9 meses
• Compras gerais e indiretos; contratos de serviços e manutenção
• Padronização de procedimentos; relatórios gerenciais; auditoria de qualidade NBR ISO 9000
S M S Tecnologia Eletrônica   |Técnica Eletrônica Jr. | 
                                                                              4 anos
• Suporte à engenharia; especificações e desenhos técnicos 2D/3D
• Gestão de revisões de projeto e comunicação interna
PROJETOS & INICIATIVAS 2025
• Industry for Her (BASF) | Consultora de Projeto | 2025: proposta de digitalização e rastreabilidade de manufatura aditiva
• Canvas de Proposta de Valor e Matriz de Posicionamento aplicados à cadeia
• Modelo de desconto por volume (rebate) para Aftersales, baseado em demanda de usados (+26,6%)
• VWCO Proposta de digitalização para controle de demandas de compras – Procurement Digital
• VWCO Proposta de Inteligência Artificial - Assistente Inteligente de Compras
• VWCO Proposta de Monitoramento da maturidade tecnológica dos fornecedores
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