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bl_alexandre@yahoo.com.br | https://www.linkedin.com/in/alexandre-brisola-leme

RESUMO PROFISSIONAL

o Profissional com sdlida experiéncia na area de Compras, Comércio Exterior e Logistica, com forte atuacdo em
compras de diretos e indiretos, nacionais e internacionais em empresas de diversos segmentos.

e Ampla vivéncia na gestdo, relacionamento, desenvolvimento e negociacoes com fornecedores globais, e em
estratégias para melhoria no gerenciamento de custos, prazos, qualidade e na eficiéncia das operagoes logisticas.

o Consolidada atuacao em Supply Chain, Strategic Sourcing, analises de TCO (Total Cost of Ownership), altamente
capacitado para liderar projetos e equipes, com reportes para a alta lideranca e suporte na tomada de decisao
baseada em dados, cenarios e tendéncias mundiais.

o Responsavel pelas analises financeiras e de riscos, com melhoria continua de desempenho e com resultados
significativos na melhoria em saving, gestao de BIDs e na satisfacao dos clientes.

o Coordenacao de embarques em todos os continentes e em diversos modais, analise de taxas cambiais e de processos
quanto ao desembaraco aduaneiro.

IDIOMA
Inglés avancado.
Desde 2001 interacoes com times internos, clientes e fornecedores globais.

FORMAGAO ACADEMICA

MBA em Comeércio Exterior - UAM, 2021.

Graduacdo em Logistica - UNIABC, 2018.

Graduacdo em Administracdo, énfase em Comércio Exterior - UMESP, 2004.

TECNOLOGIAS E FERRAMENTAS

Pacote Microsoft Office, IA (Chat GPT).
RFI, RFQ, Emptoris, Mercado Eletronico,
Coupa, SAP, Totvs, Microsiga.

EXPERIENCIAS PROFISSIONAIS

02/2026 - Atual
Empresa do segmento varejo

Responsavel pela compra de Tl e Servicos
Gestao de Contratos e Fornecedores, gestdo de dados, analises, gestdo de contratos, desafio de escopo junto aos
stakeholders, grandes negociacoes, alinhamento de budget, savings e cost avoidance.

01/2025 - 02/2026 -
Empresa do segmento varejo

Responsavel pela compra de T, Obras e Engenharia
Estudo de mercado, gestdao de dados, analises de viabilidade e alinhamento de demandas e capacidades dos
fornecedores.

03/2024 - 08/2024 -
Empresa do segmento logistico.

Responsavel pela area de Compras, com reporte ao Head Financeiro.

Atendimento as areas de Marketing, RH, TI, Itens de Uso e Consumo, Facilities e Contratacoes de Servicos de Mao de
Obra Especializada. Realizacdo de BID 's de diversos tipos de servicos e materiais;

Strategic Sourcing, conducao de importantes negociacdes e gestao de contratos.

Gestao do indice de Cherry Picking.Gerenciamento de riscos, Gestao de Budget, Forecast, Capex e Opex.

Analises de TCO (custo total do projeto), Cost Avoidance, SOP, SLA e gerenciamento de indicadores.

Implantacoes e definicoes de estratégias e melhoria de processos, reducao de prazos, custos e com maior avaliacao de
SLA e melhoria na satisfacao do cliente. Melhorias significativas em saving em 3 meses.
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04/2023 - 03/2024 -
Revendedor de pisos e revestimentos de alto padréo.

Gestao de equipes e apresentacao de resultados, com reporte ao Gerente Geral.

Responsavel pela logistica e planejamento de compra de produtos diretos.

Conexao e interacao entre fornecedores e times internos, com foco na programacao e gestao das demandas com
qualidade, prazos e custos.

Gerenciamento de todo ciclo da cadeia de suprimentos.

Gestao de importacéo e negociacées com a China, Bulgaria, Finlandia e Estados Unidos.

Strategic Sourcing, negociacao de fretes nacionais e internacionais, gestao de modal e analises de tributacoes.
Analises de Invoices, Packing List e HAWB.

Gestao do desembaraco aduaneiro e analises de taxas cambiais.

Gestao do CD e Armazém, acompanhamento de demandas, inventarios e estoques.

Gerenciamento de indicadores e indices de performance.

Participacao em complexas negociacoes e desenvolvimento de fornecedores, com significativa otimizacao de custos e
de performance.

BID de transportadoras com melhoria no custo de fretes nacionais e de armazenagem.

09/2022 - 04/2023 -
Empresa do segmento de energia.

Responsavel pelas Compras de Diretos e Indireto e pela gestao técnica de pessoas.

Estratégias de Comércio Exterior, Strategic Sourcing e Cherry Picking. Analises e previsbes de orcamento, prazo,
qualidade, gerenciamento para mitigacao de riscos e identificacao de oportunidades.

Estudo constante dos cenarios mundiais.

Compras de materiais e servicos para BU"s de Parque Solar, Infraestrutura, CFTV, Industria e Importados.
Gerenciamento e controle dos embarques em todos os continentes nos modais aéreo, maritimo e rodoviario.
Atendimento aos segmentos quimicos, automobilistico, alimenticio, eletronicos, elétricos e carga seca.

Gestao financeira e controles orcamentarios da area e analise de viabilidade na cadeia de suprimentos.

Gestao de Forecast, SOP, Capex e Opex, TCO e Cost Avoidance.

Gerenciamento das pesquisas de satisfacdes de clientes via SLA e comparativos com os principais indicadores de
performance.

Interacdo com as areas de negocios e principais stakeholders no alinhamento estratégico das demandas, entregas e
satisfacao dos clientes.

Gestao de contratos e fornecedores, conducao de BID 's estratégicos em compras e negociacoes de alta complexidade,
visando o melhor produto, vantagens competitivas, reducao de custos e savings.

04/2022 - 09/2022 -
Multinacional, fabricante de mdquinas e equipamentos de uso industrial.

Responsavel pelas compras de indiretos e operacoes de Comércio Exterior.

Operacoes de Comércio Exterior, conducao de BID s estratégicos, reportes de melhorias e estratégias para aumento
em saving.

Planejamento de Materiais, Componentes Mecanicos, abrasivos, rolamentos e de servicos.

Analise e tratativas para melhoria no SLA junto aos clientes.

Gestao de embarques para diversos continentes e em todos os modais.

Gestao de dados, acompanhando de indicadores e estratégias de SOP.

Alinhamento de demandas com clientes internos e alinhados a Strategic Sourcing.

Gerenciamento e negociacao de contratos, auditoria e desenvolvimento de fornecedores, prezando pela qualidade e
eficiéncia operacional, com resultados na gestao de custos e melhoria de €85 milhdes em saving.

02/2020- 12/2021 |
11/2017 - 03/2019 |
01/2017 - 10/2017 |
10/2012 - 03/2016 |

PRINCIPAIS CURSOS COMPLEMENTARES
Engenharia Avancada de Valores, Elaboracao de Custos e Impostos, Academia SAP/MM e Lideranca.



