
   
Monaly Talarico Felix    
    
Av. Presidente Juscelino, 330 - Apto.1607 D    
Piraporinha - Diadema / SP – CEP: 09950-370    
Celular: (11) 96033-8594    
E-mail: Monaly.talarico@gmail.com    
39 Anos - Brasileira - Casada - 2 Filhos    
    
ObjeƟvo: Analista de Comércio Exterior Sênior e Analista de Compras Sênior com 20 anos de experiência em processos 
de importação, exportação, compras, logísƟca e relacionamento com fornecedores, buscando contribuir para a 
eficiência e oƟmização das operações.   
    
Habilidades:    
   
- Conhecimento em legislação tributária e aduaneira.   
- Habilidade em negociação e relacionamento interpessoal.   
- Gerenciar dos processos de importação desde a emissão do pedido de compra até a entrega final, garanƟndo 

conformidade com regulamentos.    
- Elaboração de relatórios de desempenho e indicadores-chave (KPIs) para oƟmizar operações.   
- Análise de mercado para idenƟficar novas oportunidades e fornecedores.   
- Colaboração com equipes internas para garanƟr o fluxo conơnuo das operações.   
- Preparação e revisão documentos necessários para importação e exportação, como faturas comerciais, conhecimentos 

de embarque, cerƟficados de origem e notas fiscais.   
- Realização estudos de mercado para idenƟficar oportunidades de negócios em diferentes regiões, analisando 

concorrência, demanda e tendências.   
- Negociação de condições comerciais, prazos de entrega e preços com fornecedores internacionais e clientes, buscando 

oƟmizar custos e garanƟr a saƟsfação do cliente.   
- Assegurar que todas as operações estejam em conformidade com as leis e regulamentos aduaneiros, incluindo o 

cumprimento de normas internacionais.   
- Coordenação dos transportes de mercadorias, escolhendo as melhores opções logísƟcas (modais de transporte, 

armazéns) para garanƟr prazos e custos eficazes.    
- IdenƟficar e miƟgar riscos associados às operações internacionais, como flutuações cambiais, mudanças políƟcas e 

instabilidades econômicas.   
- Elaboração de relatórios sobre desempenho das operações de comércio exterior, incluindo análise de custos, prazos de 

entrega e eficiência logísƟca.   
- Trabalho em conjunto com despachantes aduaneiros, agente de cargas, transportadoras e armazéns para garanƟr que 

todos os procedimentos aduaneiros sejam seguidos corretamente.   
- Capacitação de membros da equipe mais juniores ou novos colaboradores sobre processos de comércio exterior e 

melhores práƟcas.   
- Colaborar na formulação de estratégias para expandir a presença da empresa em mercados internacionais, incluindo 

análise de viabilidade para novos produtos ou serviços.   
- Registro e acompanhamento de LI pré e pós-embarque, DI/DUIMP, DUE, classificação fiscal de mercadorias e regimes 

especiais.   
- Acompanhamento das nacionalizações juntos aos órgãos competentes (Anvisa, Mapa, ANP, Ibama, Inmetro, entre 

outros). 
- Consultoria funcional, elaboração de conceituação funcional para melhorias e implementação de sistemas de comércio 

exterior, testes unitários, customização, e treinamento de manuseio dos sistemas para os usuários. 
- Gerenciamento de compras estratégicas em grandes volumes, negociando com fornecedores e alinhando aquisições 

aos objeƟvos da empresa. 
- Negociações avançadas de preços, prazos e contratos, além de analisar mercados e indicadores econômicos para 

oƟmizar custos. 
- Desenvolvimento de fornecedores estratégicos, gerenciamento riscos na cadeia de suprimentos e emissão pedidos via 

sistemas ERP. 



- Elaboração estratégias de suprimentos, avaliação de propostas comparaƟvas e acompanhamento de projetos de 
fornecimento de longo prazo. 
- Negociação de devoluções, abaƟmentos e divergências em faturamento, cadastro de novos fornecedores. 
- Prevenção de demandas futuras, gerenciamento de estoques em terceiros e realização de análises de frete para 

redução de custos. 
   
Formação Acadêmica:    
    

 Graduação em Comércio Exterior – Concluído em Dez/2013   
Universidade Paulista – UNIP/SP   

 Cursando Análise e Desenvolvimento de Sistemas 
Estácio  
  
Idiomas:    
    
Inglês – Avançado   
Espanhol – Intermediário 
    
Experiências Profissionais:    
 
05/2025 – 01/2026 – Adejo  
Empresa nacional do segmento de Tecnologia em Comércio Exterior  
Cargo: Consultora Funcional do SoŌware OSGT 
Cliente: Chevron Oronite do Brasil. 
 
01/2025 – 05/2025 – Titan Pneus do Brasil Ltd. 
Empresa mulƟnacional do segmento de fabricação de pneus agrícolas. 
Cargo: Analista de Importação e Exportação Pleno 
    
11/2022 – 05/2024 – e-Comex – NSI: New SoŌ Intelligence    
Empresa nacional do segmento de Tecnologia em Comércio Exterior    
Cargo: Consultora Funcional do SoŌware ECOMEX    
Clientes: Dana, Gol, Hyundai, MomenƟve, Toyota, Hyundai, Faber-Castell, Azul, Latam, Avon, Boch, Husqvarna, entre 
outros.    
    
03/2020 – 10/2022 – Go-Trans Assessoria em Comércio Exterior e Transportes.   
Empresa nacional do segmento agenciamento de carga e desembaraço aduaneiro.    
Cargo: Analista de Comércio Exterior Sênior    
Cliente: Owens Illinois do Brasil (In House)    
    
03/2019 – 07/2019 (Temporário pela Page Interim) – Sonova do Brasil    
Empresa mulƟnacional do segmento de produtos audiológicos e tecnologia audiƟva.    
Cargo: Analista de Comércio Exterior Sênior    
Clientes: Pessoas Físicas com Deficiência AudiƟva e lojas de produtos audiƟvos e audiológicos.    
    
09/2015 – 12/2018 – Ceva LogisƟcs.    
Empresa mulƟnacional do segmento agenciamento de carga e desembaraço aduaneiro.    
Cargo: Analista de Desembaraço Pleno    
Clientes: Avon, Weg, Rontan, Dayco, Nacco, Ferrero, GM, ReckiƩ, Gea, Keiper, Modine, Thomriss, Voss, ITW, Dormer, 
Delphi, Durr, ARE, C-Pack, Huf, Inpet, Ipel, Grob, Yokogawa, Wheaton, Oki Data, Axletech, WEG, TTB, Stepan, entre 
outros.    
    
09/2014 – 01/2015 (Temporário pela Randstad) – Givaudan do Brasil.    
Empresa mulƟnacional do segmento químico em aromas e fragrâncias.    



Cargo: Analista de Comércio Exterior Pleno    
Clientes: Unilever, Avon, Natura, Nestlé, Coca-Cola, O BoƟcário, Firmenich, P&G, IFF, entre outras.    
    
02/2014 – 08/2014 (Temporário pela Luandre) – Glenmark Pharmaceutcals do Brasil.    
Empresa mulƟnacional do segmento farmacêuƟco.  
Cargo:  Analista de Comércio Exterior Pleno  
Fabricação própria. 
    
05/2010 – 02/2012 - Rimac Importação, Exportação e Representações Ltda.    
Empresa nacional no segmento de representações em empresas de equipamentos pesados e suas partes e peças.    
Cargo: Analista de Comércio Exterior Pleno    
Representadas: Bromma, Alimak, Terberg, Eaton, Kamag, Konecranes, Smag, Kobelco, ConducƟx Wampfler, TML, 
Scheuerle.    
Clientes: Usiminas, Gerdau, Andrade GuƟerrez, Petrobrás, ThyssenKrupp, entre outras.    
    
05/2006 – 04/2010 – BGK LogísƟca Internacional Ltda.    
Empresa nacional no segmento de assessoria em desembaraço aduaneiro e comércio exterior. Cargo:  
Assistente de Comércio Exterior    
Clientes: Comverse, Fabricadora de Bombas, Efacec, Civiam, Jaraguá, Cameron o Brasil, Stryker, Autometal, Agrosthal, 
Wolf Brasil, entre outras.    
    
Cursos Complementares:    
    
- The Global Leadership Summit   
- Six Sigmas   
- Classificação Fiscal   

- LIBRAS   
- Depósito Especial   
- Duimp   

- OEA                                                                                                       - Método Ágil 

- Workflow                                                                                             - SQL 
 
InformáƟca:    
    
Internet, Pacote Office completo, SAP, Oracle, JDE, e-Comex, OSGT (Import / Broker / Export), StarSoŌ, iBroker, 
DDgiplite, Siscomex Web, Portal Único, TecWin, Comex Data, Infoconsult, JIRA, Confluence e PSOffice. 


