HUGO FELIPE PORTO

Rua Jaci — Vila Mariana — Sao Paulo SP CEP: 04140-080
Celular: 11-99730-5598 38 anos
hugofelipe3@hotmail.com

OBJETIVO: Analista de Compras

APRESENTACAO

Experiéncia em compras estratégicas; gestdo das demandas, postponement e gestédo de contratos;

Perfil estratégico e resiliente; focado em reducéo de custo, alternativas avangadas e viaveis de materiais e de servigos
e administragdo das demandas com os stakeholders;

Efetiva experiéncia na administragdo e gestédo de negdcio préprio, com geracao de resultados financeiros atrativos por
6 anos;

Facilidade em comunicacdes com todos os niveis das organiza¢Bes em funcdo de minha forte cultura em bons
relacionamentos buscando o melhor atendimento das estratégias empresariais e geracéo de resultados;

Em todas as empresas em que atuei e em meu negdcio préprio, desenvolvi elevada motivagdo com todos os
envolvidos com o objetivo de desenvolver sinergia para inova¢ao e geracdo de resultados;

Perfil analitico e facilidade com o uso de ferramentas empresariais para geragdo de relatérios com viséo estratégica e
gerencial;

Realizagdo de compras baseado em orgamento e analise de fluxo de caixa;

Mestrado em economia com vivéncia internacional e sélidas habilidades em andlise de dados, com foco em
negociacao.

HISTORICO PROFISSIONAL

DPS Sistemas - Set/25 a Atual Consultor Esporadico

Prestagdo de servigos pontuais de consultoria, voltados para analise de contratos juridicos e comerciais, para apoio
ao departamento juridico das empresas: Alfa Sistemas, DMS e EletroNuclear.

OGGI Sorvetes — Distribuidora - Fev/19 a Julho/25 Sécio Empreendedor

Negociagdo com fornecedores, gestdo dos contratos de reposicdo dos estoques e administracédo do inventario;
Gestao financeira, orcamentéaria e administracéo do fluxo de caixa, com tratamento diario dos encaixes e desencaixes;
Administragdo bancéaria com captagdo e aplicagcdo de recursos, bem como gestéo dos titulos a pagar e a receber;
Definicdo das regras de reposi¢do dos estoques e andlise das oportunidades para decisdo do volume de compras;

Gestdo de marketing e uso dos aplicativos para fortalecimento do e-commerce e canais de comunicagdo com 0s
clientes;

Administracdo da marca e do relacionamento com o franqueador, tendo promovido e ampliado as vendas a partir do
desenvolvimento de proximidade com os clientes e do uso das redes sociais para divulgacdo dos produtos e
promocdes;

Fechamento mensal com a atualizacdo das vendas, despesas, custo do produto vendido (CPV) e apuracdo dos
resultados do exercicio (DRE), bem como projegéo do fluxo de caixa para o proximo periodo;

Gestéo direta da equipe fixa e contratagdo de méo de obra esporadica, com a geragcdo mensal da folha de pagamento,
registro de entradas e saidas (ponto), bem como envio mensal dos registros para a contabilidade.

Metalfrio Solutions S/A — Out/16 a Fev/19 Comprador de Indiretos (Materiais e Servigos)

Responsavel pela compra das areas corporativas, com Tl e RH representando 70% do faturamento de indiretos;
Realizacdo de compras estratégicas de hardware e software com volumetria de 90% na unidade de SP;

Negociagdo com grandes players de Tl desde compra de servi¢os na implantacéo de software, consultoria de Tl e de
sistemas e cloud, bem como hardware disco HD, datacenter fisico, computadores, impressoras, equipamentos, etc;

Negociagdo de convénio médico e das principais contas de facilities como aluguel de carros, restaurante corporativo,
limpeza, seguranca e manutencao predial, além de ser responsavel em manter a conformidade com Seguranca do
Trabalho;

Aplicacé@o de metodologia MLA com foco em reduc¢éo de custo e auditoria;

Uso intensivo do sistema Totvs na gestao de compras e na gestao de contratos;

Andlise da carteira de fornecedores e acompanhamento do faturamento através de planilha Bl;
Acompanhamento mensal de indicadores econémicos;

Gestéo dos clientes internos e analise comercial e técnica de contratos com suporte das areas técnica, juridico,
contabil, financeiro e fiscal.
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Decathlon — Ago/13 a Nov/14 Analista de Compras, Produtos e Abastecimento

Definicao do mix de produtos;

Negociagdo com fornecedores baseada em aspectos técnicos;
Manuten¢éo do OTB "open to buy" da categoria;

Analise dos resultados econémicos da oferta de produtos;

Gestéo das compras dos produtos, garantindo disponibilidade e rentabilidade;
Antecipacdo de a¢des para o comércio local;

Definicao e comunicacéo das previsdes de compra;

Comunicagéo interna e externa com clientes e fornecedores;
Determinacao do potencial de vendas de cada artigo selecionado;
Confirmacao da viabilidade econdmica;

Realizacéo de politica de abastecimento no contexto da politica comercial;
Preciséo do referenciamento logistico dos produtos;

Analise dos indicadores econémicos.

KPMG Risk Advisory Services —Jun/12 a Mai/13 Consultor de Governanga Corporativa

Apoio a gestéo e alta administra¢éo de empresas;

Realizacdo dos processos de diagnéstico e modelagem;

Identifica¢é@o dos principais indicadores e direcionadores;

Aprimoramento das estruturas de reporte e controles internos;

Mitigagado de riscos financeiros, regulatérios, de conformidade, etc;

Questionamento das premissas adotadas para desempenho futuro;

Pesquisa e realizagdo de apresentagfes sobre temas relacionados;

Realizacdo de eventos voltados para Conselho de Administracéo, Fiscal e Comité de Auditoria.

PREPARACAO PROFISSIONAL (em paralelo a formacao universitaria)

CSN - Abr/11 a Nov/11 Relagbes com Investidores

Andlise de informag®es financeiras, operacionais e produgédo de relatérios;

Elaboracao de releases de resultados a serem divulgados ao mercado;

Geréncia do desempenho das ac¢des da companhia, bem como da evolugéo de sua base acionaria;
Preparacdo de apresentacdes para acionistas;

Estudo de boas préticas de Governanga Corporativa;

Atualizacao e manutenc¢do do website de RI da empresa;

Administracdo da relacdo da empresa junto as entidades legisladoras/fiscalizadoras do Brasil;
Acompanhamento de estudos de mercado, junto a area de Inteligéncia de Mercado;

Exposicdo do 21° workshop integrativo da Poli Junior.

AIESEC - Fev/08 a Fev/10 Relagcdes Corporativas

Responsavel pela realizacéo de parcerias para obtencdo de fundos e de eventos da organizacao;
Realizacdo de processos seletivos da AIESEC;

Criagdo e implantacéo de processos de analise de desempenho dos membros da organizagao;
Mapeamento e prospeccédo de mercado;

Visita aos parceiros e clientes para follow up de todo o processo de negociacdo, da abertura ao fechamento;
Apresentagdo de material, formalidades administrativas, cartéo de visita e portfoglio ao cliente;
Acompanhamento do desenvolvimento dos trainees;

Realizagao do programa de estagio em Kocaeli na Turquia onde trabalhei em projeto social conhecido como “Break
up the Barriers”, dedicando-me inteiramente a ajudar criangas com deficiéncia fisica e mental de novembro de 2009 a
fevereiro de 2010, assimilando o basico da lingua turca.
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FORMACAO ACADEMICA

IDIOMAS

Mestrado em Economia — Concluido em Julho/2016 - PSME — Paris 1 Panthéon Sorbonne
Curso Superior de Economia — Concluido em Junho/2013 - PUC — Pontificia Universidade Catolica

Portugués;

Inglés fluente (Proficiéncia certificada pelo TOEFL. Numero de registro: 0000000023388324);
Francés fluente; (Proficiéncia certificada pela Universidade de Paris Panthéon Sorbonne)
Italiano avancado;

Espanhol intermediario.

TECNOLOGIA

Softwares de Gestdo Empresarial (Totvs, SAP HANA, NextSoft, Linx, C-Plug, BW, First, Stores)
Pacote Office Avangado (Excel, Word, Power Point)

Power Bl

Software de Econometria (Stata)

ATIVIDADES COMPLEMENTARES

Curso de Técnicas de Negociagdo — Certificado IFRS — Dezembro 2024.
Curso de Geopolitica — Certificado IFRS — Dezembro 2024.

Curso de Power Bl — Certificado UNOVA — Abril 2024.

Curso de Como Definir Preco de Venda — Certificado SEBRAE — Maio 2023.
Curso de Gestdo Financeira — Certificado SEBRAE — Maio 2023.

Dissertagdo de mestrado sobre relacdo entre crescimento econdmico e educa¢ao nas economias asiaticas, bem como
estudo econométrico sobre exportagéo e crescimento econdmico nas economias mundiais no periodo 2015/2016.

Orador convidado para cerimdnia de colacédo de grau das turmas de Economia em 2014.

Carta de recomendacao de professor do curso extracurricular de Economia do Investimento — destacando-me como
um de seus cinco melhores alunos em termos de conhecimentos, habilidades e caracteristicas pessoais.

Participacédo de treinamento de Auditoria da Ernst&Young com carga horéaria de 40 horas em Maio de 2012.

Responsavel pela Monitoria de Microeconomia: suporte ao professor, esclarecimento de duvidas de alunos e
preparagdo de exercicios para provas no quinto semestre da faculdade.

Curso extracurricular de Elaboracdo de Plano de Negdcios, definindo as estratégias de marketing, o plano financeiro
e todas as exigéncias da minha empresa, baseado no livro Um Mundo sem Pobreza, durante o quarto semestre da
faculdade.

Mapeamento da crise financeira de 2008 interpretando as correntes do pensamento econémico bem como seus
precursores.

Curso de Recrutamento e Selecdo da Cia de Talentos em 2008.
College of Career Advancement — Dublin — Irlanda - Fevereiro a Julho de 2006 — Certificado em Business English.

Reconhecimento da diretoria do Hard Rock Café Dublin com o recebimento do broche TCB “Taking Care of Business”
em 2006 evidenciando espirito de lideranga.

Sainte-Marie — Huy — Bélgica — de 2004 a 2005. — Ensino médio em colégio catdlico e aprimoramento de idiomas:
francés, inglés, espanhol e italiano.

IntercAmbio Europeu realizado na Itélia em 2003.
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