JUAN PEDRO GAMONDÈS
São Paulo - SP
Cel.: 11 9 4377-3288 jpgamondes@hotmail.com 

Especialista Sênior em Compras
Sólida experiência internacional em posições de liderança em diversas categorias (CAPEX, OPEX, DIRETO, INDIRETO) na área de compras .

RETOMAR

· Experiência multicultural. Fluente em inglês, espanhol e português.
· Ampla experiência no processo de seleção de fornecedores nacionais e internacionais de serviços de marketing, TI, armazenagem, transporte e desembaraço aduaneiro.
· Gestão de fornecedores e contratos através dos sistemas SRM e Doc Sign.
· Método de fornecimento estratégico.
· Amplo conhecimento em gestão financeira e operacional de projetos de infraestrutura. Análise de custos e riscos.
· Gestão de dados através de ERP SAP, Ariba e Oracle.
· Gestão e controle orçamentário, projeções de fluxo de caixa para CAPEX e OPEX.
· Experiência no desenvolvimento de parcerias estratégicas com fornecedores para negócios de longo prazo.

EDUCAÇÃO
· Pós-Graduação Gestão de compras e cadeia de suprimentos - UADE, 2009 		(Buenos Aires, Argentina)
· MBA Mestrado em Finanças - CEMA, 2003				 		(Buenos Aires, Argentina)
· Bacharelado em Administração de Empresas - Universidade de Buenos Aires, 2001 (Buenos Aires, Argentina)
· Nativo espanhol
· Português fluente
· Inglês fluente
· Francês básico


EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL


FIBERHOME (São Paulo, BRASIL) 
01/2025 – Presente Comprador Sênior LATAM 

- Responsável pela aquisição e contratação de serviços, materiais, equipamentos e softwares necessários para projetos de implantação de redes FTTH na Argentina e no Brasil.
	Projetos de substituição de baterias de lítio e chumbo-ácido e projetos de instalação de gabaritos em locais externos para as operadoras CLARO e VIVO . 
- Principais escopos: projetos de engenharia civil, elétrica e de automação em tecnologia FTTX e LTE , projetos de substituição de baterias de lítio e chumbo-ácido e projetos de instalação de gabaritos em locais externos para as operadoras CLARO e VIVO . 
- Planejamento estratégico do portfólio de fornecedores de serviços e materiais para serviços implementados na Argentina. - Gestão de contratos, liderança no processo de qualificação, negociação e formalização de fornecedores, garantindo alianças estratégicas e o alcance dos objetivos do projeto. - Comunicação em espanhol, inglês e português com clientes internos e fornecedores.



SCALA DATA CENTERS (São Paulo, BRASIL)
Comprador Sênior - CAPEX LATAM
	(02/2024 - 12/2024)
Responsável pela negociação de contratos de serviços, materiais e equipamentos necessários para a construção de Data Centers da empresa, principalmente no Chile (Lampa, Curauma, Huechuraba).
Principais áreas de atuação: Obras civis, mecânica, elétrica e robótica.
Planejamento estratégico para o investimento de capital anual da empresa no Chile.
Liderança no processo de qualificação de fornecedores e nas negociações de contratos.
Comunicação diária em espanhol, inglês e português com as partes interessadas internas e externas.

Principais casos de sucesso:
· Projeto: Serviços de Comissionamento de Licitação para o Data Center Huechuraba		      Escopo: elétrica/automação BRL 5 MM Economia total de 12%
· Projeto: Construção do Centro de Dados Huechuraba - Fase 2
Escopo: Obras civis, mecânicas, elétricas/automação e EHS (Saúde, Segurança e Meio Ambiente). Orçamento: R$ 50 milhões. Economia total: 3%.


MERCADO LIVRE (São Paulo, BRASIL)
Comprador Sênior - Instalações e obras civis (10/2022 – 09/2023)

Responsável pelas negociações de instalações e obras civis de todos os armazéns e escritórios do Mercado Livre no Brasil.
Gasto total: R$ 400 milhões
Principais áreas de atuação: Serviços de transfer e táxi, limpeza, segurança, coleta de lixo, jardinagem, produtos de higiene, fornecimento de café e lanches, produtos de escritório.
Planejamento de metas e gestão de categorias.

Principais casos de sucesso:
· Licitação nacional de produtos de higiene para 100 centros de distribuição e 3 escritórios. Orçamento de 	R$ 10 milhões. Economia total de 25%.
· Licitação nacional para leasing de máquinas de café e snacks
Orçamento 	de R$ 8 milhões, com economia total de 10%.
· Licitação nacional para serviços de coleta de resíduos
Orçamento 	BRL 25 milhões	
· Licitação nacional para serviços de limpeza
Orçamento de 	R$ 30 milhões
· BID para serviços de transporte (Contagem, MG)
Orçamento 	de R$ 6 milhões, com economia total de 30%.




LOUIS DREYFUS (São Paulo, BRASIL)
Especialista em CAPEX	       05/2021 – 07/2022

Responsável pela equipe de gestão dos contratos de CAPEX totais.
Gasto total: R$ 800 milhões
Responsável pelos contratos de serviços, materiais e equipamentos necessários para a construção ou ampliação das unidades de produção ou armazéns da empresa no Brasil.
Responsável pelo planejamento de metas para a categoria.
Análise de projetos de terceirização (ou internalização) ou decisões de CAPEX sobre fabricação por contrato (fabricar ou comprar).
Principais áreas de atuação: Obras civis, mecânica, elétrica e robótica.
       Negociação de contratos, análise de risco de crédito e análise de conformidade. 

Principais unidades de negócio: Sucos, Oleaginosas e grãos, Vinho do Porto, Café

Principais casos de sucesso:
· Projeto: Expansão do armazém Fase II (Varginha) Unidade de negócio de café
    		Escopo: Obras civis, mecânicas, elétricas/automação e de SMS (Saúde, Segurança e Meio Ambiente). Orçamento: R$ 120 milhões. Economia total: 12%.
· Projeto: Tanques NFC 4 x 7500 m³. ( Matão) Unidade de negócio de sumos
Escopo: Obras civis, mecânicas, elétricas/automação e de SMS (Saúde, Segurança e Meio Ambiente). Orçamento: R$ 140 milhões. Economia total: 7%.





VERO INTERNET (São Paulo, BRASIL)
Comprador Sênior - Projetos principais e de expansão - CAPEX e DIRETO 01/2020 - 04/2021

	Responsável pelos contratos de serviços de engenharia, materiais e equipamentos necessários para a expansão da rede FTTH.
	Orçamento de 80 milhões de reais.
	Fornecedores estratégicos: HUAWEI, FIBERHOME, SUMITOMO, FURUKAWA, CISCO, FONNET
	Apoio a projetos de terceirização (in) e tomada de decisões.
	
	Principais casos de sucesso:
· Processo de licitação com economia de aproximadamente 10% (cerca de R$ 350 mil) nos equipamentos e materiais utilizados na parte mais importante da rede principal.

INPLENITUS (São Paulo, BRASIL)	 09/2016 – 12/2019
Comprador SR DIRETO / INDIRETO

[bookmark: _Hlk110960815]Compras diretas e indiretas, incluindo a terceirização de serviços para os departamentos da empresa.
Planejamento de compras de CAPEX e OPEX
Desenvolvimento e gestão de fornecedores
Desenvolvimento de KPIs
Suporte de precificação para o departamento de vendas


Principal caso de sucesso:
· Estruturação e desenvolvimento da área de compras na empresa.




[bookmark: _Hlk110960994]ARSAT (Buenos Aires, ARG) 	01/2013 - 03/2016
[bookmark: _Hlk110961116]Supervisor de planejamento de suprimentos

HUAWEI TECHNOLOGIES (Buenos Aires, ARG) 	04/2007 - 11/2012
Supervisor de Compras – Diretas e Indiretas

TELEFÓNICA (Buenos Aires, ARG) 	04/2006 - 03/2007
Gestor de projeto

VERIZON BUSINESS (Buenos Aires, ARG) 	06/2002 - 03/2006
Gestor de projeto



