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Kieto ®

Estrategista de Negdcios | Inteligéncia Comercial & Tributaria |
Growth & Negociagdes Complexas

Resumo

O verdadeiro crescimento de uma empresa nao acontece por
acaso; ele é arquitetado. Meu propdsito é conectar as pontas
soltas da operacao corporativa — da eficiéncia extrema na

cadeia de suprimentos a estratégia escalavel nas vendas

— transformando conexdes em negdcios de alto impacto e
rentabilidade.Com uma década de experiéncia no mercado de
vendas complexas e gestao comercial, minha atuagao se consolida
na intersecao entre negocios, tecnologia e estratégia. Tenho

um olhar treinado para identificar valor onde a maioria ndo vé e
criar estruturas que funcionam no piloto automatico.Ao longo da
minha trajetéria, destaco duas frentes que definem meu modo de
operar:Destravamento de Valor (TaxTech): No ecossistema da

AG Capital, utilizo tecnologia e inteligéncia tributaria para mapear
ativos ocultos nas empresas. Onde o mercado vé burocracia, eu
encontro oportunidades de recuperagao de caixa e alavancagem
financeira.Inteligéncia Operacional e Comercial (Industria): Na AFL,
transformei o departamento de compras através da automacao de
processos, eliminando o trabalho manual e repetitivo.Paralelamente,
atuo de forma hibrida na reestruturacido comercial com uma
vantagem competitiva rara: a visdo de quem senta na cadeira

de compras. Um comprador técnico entende a dor, o timing e as
objecdes do cliente final com uma clareza que o mercado de vendas
tradicional raramente possui.Minha pluralidade de atuacao —
passando por startups, TaxTechs, industrias metalurgicas, setor

de saude e ecossistema governamental — me forjou para ser um
resolvedor de problemas agil e adaptavel. Tenho facilidade em
absorver novas tecnologias e traduzi-las em melhorias de processos
continuos que cortam custos e escalam a geragao de leads.Muito
além de fechar contratos ou gerenciar planilhas, eu estruturo o
ecossistema comercial e operacional para que o negdcio prospere
de ponta a ponta, do primeiro contato ao pds-venda.
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Experiéncia

AFL Montagens Industriais

Comprador
outubro de 2025 - Present (6 meses)

Comprar bem néo é pedir desconto. E criar margem de lucro na entrada.

Atuo na linha de frente de uma industria metallrgica, onde transformei

o departamento de compras de um centro de custos operacional em um
bracgo estratégico de lucratividade da empresa. Minha gestéo é pautada pela
Engenharia de Valor: ndo apenas reduzo o custo de aquisi¢gao (TCO), mas

otimizo o fluxo de caixa através de negociagdes de alto nivel.

Principais Entregas & Estratégia

Negociacao de Alta Complexidade:

- Gerenciamento de contratos de matéria-prima critica (ago e componentes
Industriais), utilizando técnicas de Empatia Tatica e Ancoragem para garantir o
melhor prego sem sacrificar a qualidade ou o prazo.

- Desenvolvimento de fornecedores estratégicos, criando parcerias onde a

quebra de fornecimento é estatisticamente irrelevante.

Eficiéncia Operacional & Automacao:

- Lideranga no projeto de Automacgéao do Setor de Compras, implementando
processos que eliminam o trabalho manual repetitivo e permitem focar na
inteligéncia de mercado.

- Estruturagao de processos comerciais interligados, garantindo que a compra
de insumos esteja perfeitamente alinhada com a demanda de venda de
maquinario (Ensacadeiras, Secadores, Coletores), reduzindo o estoque

parado e aumentando o giro de capital.

Resultados Reais:

- Responsavel direto pela aquisicao de insumos para a fabricacao de
maquinas agricolas de grande porte.

- Atuacao hibrida na estruturacdo comercial, provando que um comprador

técnico entende a dor do cliente final melhor do que ninguém.

Competéncias: Strategic Sourcing, Negociagdo B2B, Gestao de Contratos,

Automacao de Processos, Analise de Custo Global.
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Grupo AG Capital

Consultor de novos negécios
setembro de 2025 - Present (7 meses)

Atuacao focada na alavancagem financeira de empresas do Simples Nacional,
Lucro Real e Presumido, transformando a complexidade do sistema tributario

em eficiéncia de caixa imediata e segura.

Inteligéncia Fiscal e Mapeamento de Ativos Ocultos:
- Conduzo negociagdes consultivas diretamente com C-levels e gestores
financeiros para diagnosticar ineficiéncias e pagamentos indevidos ocultos na

operagao.

- Emprego tecnologia de auditoria avangada no cruzamento de dados (notas
fiscais e folha de pagamento) para garantir precisao cirurgica na recuperagao

de valores, substituindo suposi¢des por dados incontestaveis.

Governancga, Compliance e Gestao de Objecgoes:

- Lideranga de processos de recuperagao 100% administrativos, assegurando
a conformidade junto a Receita Federal sem a necessidade de vias judiciais.
- Aplicacao de técnicas avangadas de negociagao e empatia estratégica para
desconstruir o receio natural do mercado frente a processos fiscais. Educo o
cliente sobre a solidez e legalidade da operac¢édo, garantindo uma tomada de

decisdo fluida e blindada contra riscos.

Estruturagdo de Negdcios Baseada em Resultados (Win-Win):

- Operagao ancorada no modelo de Success Fee, garantindo um alinhamento
absoluto de interesses: a geragao de caixa para o cliente € o que financia o
projeto.

- Gestao estratégica de carteira orientada ao LTV (Lifetime Value),
monitorando continuamente o ecossistema do parceiro para identificar e

destravar novas oportunidades de recuperagao financeira de forma recorrente.

Competéncias-Chave: Inteligéncia Tributaria | Vendas Complexas B2B |
Negociagao Estratégica e Persuasao | Analise de Eficiéncia Financeira |

Relacionamento C-Level | Compliance Fiscal

Wiser Educacgao - WSP
Executivo de vendas
julho de 2025 - dezembro de 2025 (6 meses)
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Atuacao estratégica na expansdo comercial de solugdes educacionais de alto
valor (High Ticket), aplicando metodologias de Vende-C e visao de Geragao
de Valor:

Prospeccao & Hunting Estratégico:

Mapeamento de mercado e identificagdo de stakeholders (B2B e B2C) com
foco em profissionais que buscam ascensao de carreira.

Aplicacgao de funil de vendas previsivel, convertendo leads frios em
oportunidades reais através de Rapport instantaneo e qualificacao técnica.
Venda Consultiva & Diagnéstico:

Conducao de diagnosticos profundos para entender as travas de aprendizado
do cliente, utilizando escuta ativa para transformar objegcées em alavancas de
fechamento.

Apresentagao da solugao "Lifetime" (Acesso Vitalicio) como um ativo
financeiro, eliminando a mentalidade de "custo mensal" e ancorando o valor
na resolugao definitiva do problema.

Fechamento & Negociagao:

Utilizacao de gatilhos mentais (Escassez, Urgéncia e Autoridade) para
acelerar a tomada de deciséo.

Gestao de pipeline e follow-up estruturado, garantindo que o cliente tenha
clareza de que a inércia custa mais caro que o investimento.

Competéncias: Venda de Valor, Negociagdao B2B/B2C, Prospeccao Ativa,

Inteligéncia Emocional, Estratégia Comercial.

Kareem Spa

Executivo de contas
dezembro de 2023 - julho de 2025 (1 ano 8 meses)

Desenvolvimento de parcerias com empresas

Desenvolvimento Comercial da estratégia ao cliente final

Representante Comercial

Representante comercial de vendas
setembro de 2022 - novembro de 2023 (1 ano 3 meses)

UTFPR
9 anos 1 més

Incubadora de Inovacgdes
maio de 2014 - agosto de 2022 (8 anos 4 meses)
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Professor
agosto de 2013 - maio de 2014 (10 meses)

UTFPR

Professor
2010 - 2011 (1 ano)

Formacao académica

Universidade Estadual de Ponta Grossa
Bacharel em Administragao - (2006 - 2009)
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