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SOBRE MIM

Profissional da drea comercial com experiéncia prdatica em funil de vendas:
prospecc¢do ativa, gestdo de carteira, negociagdo e fechamento de vendas. Atuagéo
em todo o ciclo comercial, desde a pré-venda até o pés-venda, com foco em B2B,
utilizando abordagem consultiva e conhecimentos técnicos. Graduado em
Engenharia de Alimentos, com vivéncia em laboratério, perfil analitico e orientado a
resultados.

EXPERIENCIA

Gerente de Contas Junior (Closer/BDR)
Andra Volt Geradores - jun/2025 - mar/2026

* Prospecgdo ativa de novos clientes B2B, com foco em contratos de locagdo e
manutengdo de geradores de energia;

* Mapeamento de oportunidades em segmentos criticos (industrias, hospitais,
comércios e condominios);

e Utilizagdo de CRM para controle de pipeline, follow-ups e gest&o do funil de
vendas;

Analista Comercial (Closer/SDR)
Amplex Complementos Automotivos - dez/2023 - jun/2025

* Prospecgdo e qualificagdo de novos leads via telefone, WhatsApp e visitas
presenciais;

* Realizagdo de apresentagdes técnicas e comerciais dos produtos (tintas, vernizes
e insumos para funilaria e pintura);

¢ Gestdo de carteira de clientes, com foco em funil de vendas e relacionamento
continuo;

* Fechamento de vendas e acompanhamento do pés-venda para fidelizagdo;

* Coordenagdo da distribui¢do de pedidos e interface com logistica;

* Suporte & gestdo de equipe de vendas e repasse de indicadores de performance.

FORMAGAO ACADEMICA

Bacharelado em Engenharia de Alimentos
dez/24 - Faculdade Engenheiro Salvador Arena (TERMOMECANICA)

HABILIDADES

* Inglés Avangado e Green Belt em Six e CRM
* Excel Avangado Sigma e Cold Call
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